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Strategisk salg og key account management

Madeplan efterar 2025

Strategisk salg og kam 2. september 09.00—15.30
Strategisk salg og kam 9. september 09.00—15.30
Strategisk salg og kam 16. september 09.00—15.30
Strategisk salg og kam 23. september 09.00—15.30

Strategisk salg og kam 30. september 09.00—15.30
'é'tr.ategisk salg og kam 7. oktober 09.00—15.30
Stra;:c'egisk salg og kam 21. oktober 09.00—15.30
Afleve;:i,pg af opgave 28. oktober Senest kl. 12.00
Eksamer%-,_ 4. november




